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Descripción

Comercializadora

Comercialización de herrajes
para vidrio y aluminio

2017�Cliente KEPLER desde

Módulos     • Compras
    • Ventas
    • Facturación
    • Carta porte
    • Inventarios
    • Cuentas por cobrar
    • Cuentas por pagar

Versión de KEPLER K80 plus 

Usuarios Aprox. 100 usuarios

Base de datos Postgre Sql



Descripción y función del 
desarrollo

Se implementó la solución bVentor de BITAM en las áreas clave de 
ventas, compras, cuentas por cobrar, cuentas por pagar e 
inventarios, con un desarrollo especial enfocado en el módulo de 
cuentas por cobrar. La integración principal fue llevada a cabo 
por BITAM, mientras que el equipo de KEPLER colaboró en la 
comprensión de la estructura de la base de datos. El proceso 
comenzó con la integración de los 5 módulos básicos, 
seguido de ajustes adicionales. Los análisis de ventas por 
producto (rotación, frecuencia de ventas, entre otros) 
resultan fundamentales para el análisis de información.



Arquitectura de conexión entre
KEPLER y Bitam

Todos los días se transmite 
información de una forma 
segura a la "nube"

La información se transforma 
y se almacena en el modelo 
suscrito

Los usuarios acceden a su 
información en tableros 
desde cualquier navegador y 
dispositivobVentor



Tablero principal de la solución
bVentor con un análisis comercial



Análisis de venta por cliente



Tablero de análisis a detalle de
ventas con opción para
exportar a Excel



Análisis de venta por
familia de productos



Análisis a detalle por productos



Beneficios del desarrollo:

Capacidad para revisar y obtener información con facilidad. 

Tener una mejor visibilidad para validar y auditar las operaciones 
de la empresa.

La integración con herramientas como Excel, permite realizar 
un análisis mucho más a detalle de la venta y de 
movimientos por producto.

Permite realizar análisis predictivos y simulaciones 
basadas en los datos del ERP. Esto ayuda a prever 
tendencias, comportamientos del mercado y 
necesidades futuras

Detectar deficiencias y puntos críticos en sus  
procesos. Esto permite implementar mejoras y 
optimizaciones que aumentan la eficiencia 
operativa y reducir costos.

Para mayores informes contáctenos:
www.kepler.com.mx
informacion@kepler.com.mx
T. 55 9506 9911


