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Descripcion

Cliente KEPLER desde

Mdédulos

(VISTET 13
Base de datos

Version de KEPLER

Comercializadora

Comercializacion de herrajes
para vidrio y aluminio

2017

« Compras

* Ventas

* Facturacion

* Carta porte

* Inventarios

* Cuentas por cobrar
* Cuentas por pagar

Aprox. 100 usuarios
Postgre Sql

K80 plus



Descripcion y funcion del
desarrollo

Se implementod la solucion bVentor de BITAM en las areas clave de
ventas, compras, cuentas por cobrar, cuentas por pagar e
inventarios, con un desarrollo especial enfocado en el médulo de
cuentas por cobrar. La integracion principal fue llevada a cabo
por BITAM, mientras que el equipo de KEPLER colabord en la
comprension de la estructura de |la base de datos. El proceso
comenzo con la integracion de los 5 moddulos basicos,
seguido de ajustes adicionales. Los analisis de ventas por
producto (rotacion, frecuencia de ventas, entre otros)
resultan fundamentales para el analisis de informacion.



Arquitectura de conexion entre

KEPLER y Bitam

Todos los dias se transmite
informacion de una forma
segura a la "nube”

La informacion se transforma
y se almacena en el modelo
suscrito

Los usuarios acceden a su
informacion en tableros

e desde cualquier navegador y
dispositivo

e




Tablero principal de la solucion

bVentor con un analisis comercial

Ultima Actualizacian

b\/ento I 2023-12-16 04:09:01

Actualizaciones

1- Resumen Compras

2 - Resumen de Proveedores

Todos - Compafiia h A
Inteligencia Comercial Estatus Clientes
Clientes
P :Z'e.rg_e
44 352 401 G
2,091

Productos

223 239 2272 §54 (79

Cumplimiento Comercial Cumplimiento Mensual Cumplimiento Anual
4
@
(?) Ayuda OnlLine
$4,586.257 $6,727 890 $313,711,492 $340,721,6/U

2 Ventas @ Presupuesto Ventas Cump Ventas




Analisis de venta por cliente

Todos - Compafiia A Todos - Vendedor A Todos - Cliente o

Analisis de Venta por Cliente (Acumulado)

Analisis de Venta Mensual

13:59 % 60.10 %

1555 9 46.51 %
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Tablero de analisis a detalle de

ventas con opcion para
exportar a Excel

BITAM - Google Chrome

o=

25  kpionling10.bitam.com/artus/gen940/easmain2.php

@ O A~ | < |8 & =

Explorador EAS Excel ' 2023 2024

: Excel sin formato
Atributos del Modelo

s TR pa s FDF if tipo documento (UA2001,0A2002,UD5001,JD5002), Pericdo{Mes: May 24)

CLIENTE comes T

b Obtener URL hent

Compafia Sucursal 1 Ventas "I"la::sm ,:::“;; Unidades

DOCUMENTO Anterior)

GEOGRAFIA 1 [ matriz 53,069,459 | 52,673,718 173,020

PRODUCTO 2 D TLALNEPANTLA 51,257,373 : 51,688,888 24347

TIEMPO 5[] NAUCALPAN 5818346 E 5617051 15,621

VENDEDOR 4 |:| ACAPULCO 5700,193 = 5356,236 12,984

Ventas 5 D DIVISION 5680,448 : 5732111 11,902
5[] WILLAHERMOSA 5653,865 : 51,059,815 153,348

Duplicar como Funcign

70 MERIDA $652,366 | §572,676 31,127
icar como Peri —

Dt iplan o S g [ ] CUERNAVACA s641311 @ $1,076,73¢ 20,547
Acumulado g cuauTLA 5608237 | 5645,124 20,193
Anterior 10 ] QUERETARD 5533887 §685522 19,079
Afo anterior 11 [J ToLuca 5524422 J 5720,267 15,052
Acumulado del afio anterior 12 [ ] VERACRUZ $521,942 | 5442,078 17,422
Samana 13 [ LEON 5452 463 1 §539,974 16,953
Dia 14 [_] BOCA DELRIO 5424 874 | 5364,183 13,240
M 15 [ TLAHUAC 5405,027 1 5476,635 22,542

a5
16 ] ATIZAPAN 5363,586 ] 5457695 8,062

Trimestre

17 (] canCUN sazzma $439,750 7,891

Afo
18 [ TuxTLA $330,727 | $335,324 7,404
19 ] CENTENARIO sza1528 5440536 7,486
— A A e—— e - A ama -



Analisis de venta por
familia de productos

Ventas

Familia Producto
=

Total T 569, '133 794,337 565, 033 614,358 637, 5‘25 El 2,483,586 557,232,484 -1,207.734 3.89
MANIJA ESPANOLA INVERTIBLE 0. 1,288 $80.497 -1,287  3.864.00

> ¢

CINTA ADHESIVA PARA EMPAQUE 5 22 5 30 1788 $83,249 1,770 19867 @
JALADERA DE PLASTICO MULTIUSOS 57 219 140 286 2150 37,144 §47.766| 36714 17276 @
BRAZO AJUSTADOR ESPAROL BAM 2 5 23 342 §33,574 337 14657 @
CHAPA BORUI JALADERA MANIJA 15 26 31 a4 337 4040 §772.927 3973 12000 €
MANGO ESPANOL LINEA 4600 7 14 6 9 97 143 §60,914 1,064 11203 @
OPERADOR DE CADENA 1 34 41 24 330 2563 $265.776 2491 7161 @
BISAGRAS PIVOTANTES PARA CRISTAL 8 9 12 7.0 534 §152.364 520 7629 @
ROTULA Y SOPORTE PARA ARANAS 291 174 28 67.3 4914 $515670 4779 7298 &
BROCA AVELLANADORA 45 58 88 111 857 6.0B1  $283035 5910 7098 @
it e 9 22 6 3 103 723 §29517 702 6957 @
KIT PARA CRISTAL TEMPLADO ¥ 5 B . 0
R e 3 3 4 33 231 $105944 224 6930 @
JALADERA 9CE PARA CRISTAL " PN E— T -
TEMPLADO 5 17 19 15 13 157 866 5190261 835 5528 @
ARANAS 60 49 8 7 213 1064  $482 856 1021 4988 &
KIT PARA CRISTAL TEMPRADO DORMA 1 2 10 485 5187.795 46 4800 &
CLIP DE FIJACION MARCA MAPLE 344 221 295 89 2017 9415 5145222 9012 4669 @
JALADERA 9CE CUADRADA 6' 14 6 g 3 57 263 531,265 252 4641 @
CONECTORES PARA FIJOS VIDRIO- = 3 ; ; - - ol 4 &
See e 51 101 102 4 81.0 3,303 592 456 3141 4078 @
T | D ’
SR SIOE DR ALDER DR 4 5 g 100 38.0 1430 $163.205 4354 3763 @
CRISTAL
CARRETILLA AJUSTABLE 2256 3580 2285 2623 28293 99494 S$2607A477 93835 317 &
AANIJA B '[ENTILA DE
soteriinlien ol 6 9 11 87 304 35,229 287 3508 @
CHAPA BORUI TIPO CAPFCE 64 122 B9 54 817 2762 $626.187 2593 3382 @
OPERADOR DE MARIPOSA PHILLIPS 17 14 21 10 15.0 46 $45,885 431 3073 @
KIT MANET PARA PUERTA DE CRISTAL 6 12 2 47 141 §70,050 132 3021 @
DISCO PARA CORTE DE 10™ 26 52 27 17 320 953 $281.863 883 2978



Analisis a detalle por productos

BITAM - Google Chrome

-

2% kpionline10.bitam.com/artus/gen940/easmain.php

® ‘ < ‘ 2 +F . | Q Buscar...

2022 2023 Q1 Q2 Q3

@ Familiz Producto {CHAPA BORUI JALADERA MARIIA), Periodol(Mes: May 24)

Unidades | UNidades | Unidades | Unidades Unidades

Abasto | Abasto

[ Total 18 26 1 44 3.7 4,040 $772,927 -3,973 12000 &
1] CHAPABORUI JALADERA MANLIABLANCO MATRIZ 2 0.7 1.403 $268.420 1,402 210450 &
2] CHAPABORUI JALADERA MANIJANEGRO  MATRIZ 2 2 1.3 @ 738 $141.193 -735| 55350 &
3] |CHAPABORUI JALADERA MANIIA NATURAL QUERETARO 1 0.3 16 $3.061 -15 4800 €
4[] CHAPABORUI JALADERA MANIJA DURO DIVISION 1 0.3 15 52,870 -14 4500, &
5[0 | CHAPABORUI JALADERA MANIJA NATURAL DIVISION 1 0.3 15 $2.870 -14 4500 &
g1 CHAPABORUI JALADERA MANIJANEGRO | ATIZAPAN 1 0.3 12 52,296 -1 3600 %
70 | CHAPABORUI JALADERA MANLIA NATURAL TUXTLA 1 0.3 8 $1,531 -7 2400 &
g8 CHAPABORUI JALADERA MANIJA BLANCO | DIVISION 1 1 0.7 1 $2.105 -10 1650 @
g[] CHAPABORUI JALADERA MANIJA NATURAL TLALNEPANTLA 1 0.3 5 5957 4 1500 &
10 [0  CHAPA BORUI JALADERA MANIJA BLANCO | ATIZAPAN 2 0.7 9 §1,722 8 1350 & ®
11[J CHAPA BORUI JALADERA MANIJA DURO BOCADELRIO 1 0.3 - $765 3 1200 € E
12 [0 | CHAPA BORUI JALADERA MANIJANEGRO  MERIDA 1 0.3 4 §765 3 1200 & 5
13[] CHAPABORUI JALADERAMANIJA BLANCO  TLAHUAC 1 1 0.7 6 $1.14 5 g00| % _'é
E 14 [0 CHAPABORUI JALADERA MANIIA DURO CENTENARIO 1 1 0.7 B $1.148 5 300 :
_E 15[ | CHAPA BORUI JALADERAMANIJANEGRO  VERACRUZ 1 1 0.7 5 $957 -4 750 & ':II:
E 16 [J | CHAPA BORUI JALADERA MANIJA BLANCO | AV CENTRAL 1 0.3 2 5363 1 6.00 & E_
f_,% 17 [0 CHAPA BORUI JALADERA MANIJA BLANCO  TLALNEPANTLA 1 3 1.3 I $1.335 4 525 & QE_
LCHARA PRI IALANFRA MANILIA REANCQ | TOLLICA J ol 1 I T 5, . . %057 3 EON| o




Beneficios del desarrollo:

Capacidad para revisar y obtener informacion con facilidad.

Tener una mejor visibilidad para validar y auditar las operaciones
de la empresa.

La integracion con herramientas como Excel, permite realizar
un analisis mucho mas a detalle de la venta y de
movimientos por producto.

Permite realizar analisis predictivos y simulaciones
basadas en los datos del ERP. Esto ayuda a prever
tendencias, comportamientos del mercado vy
necesidades futuras

Detectar deficiencias y puntos criticos en sus
procesos. Esto permite implementar mejoras y
optimizaciones que aumentan la eficiencia
operativa y reducir costos.



